[image: image2.png]NDEZ-VOUS D°
ISSIONS EC

o
UBIFRANCE

MISSIONS ECONOMIGUES






[image: image3.png]NDEZ-VOUS D°
ISSIONS EC

o
UBIFRANCE

MISSIONS ECONOMIGUES




        Arabie Saoudite :
un marché ouvert aux PME
Mardi 25 mars 2008 de 9h00 à 15h00
(Accueil à partir de 8h30)

L’Arabie Saoudite, c’est :

· la première économie du Moyen-Orient, 26 millions d’habitants et un PIB de 375 Mds USD, en forte croissance,  qui représente plus de 50 % du PIB cumulé des Etats-membres du Conseil de Coopération du Golfe,

· un pays membre de l’OMC dont le marché est désormais ouvert et plus transparent 

· une population très urbanisée et qui s’ouvre aux modes de consommation occidentaux. Trois grands centres urbains regroupent près de 50 % de la population : Riyad, Djedda et Dammam-Al-Khobar, où le pouvoir d’achat est élevé

· une forte demande interne qui alimente un marché de consommation et d’équipement porteur (1 million d’habitants de plus chaque année)

· 500 Mds USD de grands projets d’infrastructures lancés pour les 20 prochaines années, qui s’adressent en priorité aux grands groupes et sur lesquels les PME peuvent intervenir
· une économie marchande et industrielle qui, en dehors du pétrole et de la pétrochimie, repose sur des PME  (93 %  du tissu entrepreneurial) qui constituent autant de partenaires potentiels pour nos firmes

· un marché sur lequel nos PME ne réalisent pourtant que 15 % des exportations françaises, d’où une forte marge de progression possible

· un pays où la France est très estimée et dont les décideurs sont à la recherche de partenariats avec des entreprises françaises

· l’existence de multiples relais locaux d’accompagnement au service de nos PME et qui ne demandent qu’à être sollicités









Lieu de la réunion : UBIFRANCE, 77 boulevard Saint Jacques, Paris 14ème

RER : ligne B, station : Denfert Rochereau - Bus : lignes 38, 88 ou 68, Orlybus - Métro : lignes 4 et 6, Stations : Saint-Jacques et 
Denfert Rochereau - Parking le plus proche : 138 bis boulevard du Montparnasse (15 mn d’Ubifrance)

Information : Jacqueline Huguin, Chef  de Projet Afrique-Proche et Moyen-Orient -Tél : 01 40 73 37 72 - jacqueline.huguin@ubifrance.fr
Inscription : Nabila Laclautre, Assistante - Tél : 01 40 73 35 64 - nabila.laclautre@ubifrance.fr
	bulletin d’inscription 
	ARABIE SAOUDITE (21E11P 1030 8L158)

	Inscription par fax au 04 96 17 68 51

	M. / Mme  ..........................................................................................................................................……………
Fonction.....................................................................................................................................……………………
Société  ...............................................................................................................................................................….
Secteur d'activité ......................................................................................................................................…
Adresse  ...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................…….
Tél. : .................................................................................. Fax : ............................................................................
E-mail :..................................................................................................................................................................... N° adhérent Club Ubifrance  ...........................................................................................................

· Assistera au séminaire

Assistera au déjeuner        ( Oui                   ( Non

Souhaite un entretien individuel l’après-midi du 25 mars à Ubifrance avec :

( Jean-Claude DAUPEYROUX, Chef des Missions économiques
en Arabie Saoudite

A l’occasion du séminaire, vous pouvez acquérir 2 ouvrages - à des prix préférentiels -, vous présentant l’environnement économique et commercial de l’Arabie Saoudite d’une part, et, d’autre part, les aspects commerciaux, juridiques, fiscaux et socioculturels liés à l’ouverture d’un commerce dans ce pays (voir tarifs ci-contre)
NB : Désistement sans frais si notification écrite reçue à Ubifrance 5 jours ouvrables avant la manifestation. Passé ce délai, toute inscription sera due. Les conditions de vente sont disponibles sur demande.
	Règle le montant total de sa participation, soit :

( 190,00 € HT - 227,24 € TTC

( Prix spécial réservé aux adhérents au forfait Club Ubifrance 
(N° adhérent ci-contre obligatoire) : 

152,00 € HT - 181,79 € TTC soit une remise de 20%

( Prix spécial accordé à un deuxième participant :

152,00 € HT - 181,79 € TTC soit une remise de 20%
( Souhaite commander l’ouvrage « L’essentiel d’un marché Arabie Saoudite » au prix  de 18,96 €HT (au lieu de 23,70 €HT) soit une 
remise de -20% (20,00 €TTC au lieu de 25,00 €TTC) 
 ( Souhaite commander l’ouvrage « Ouvrir un point de vente à 
Riyad, Al Khobar et Djedda » à paraître mi-avril, au prix de 47,78 €HT (au lieu de 59,72 €HT) soit une remise de -20% (50,40 €TTC au lieu de 63,00 €TTC).
Mode de règlement :

( Par chèque bancaire à l'ordre de l'Agent Comptable d’Ubifrance,

BP 60708, 13572 MARSEILLE CEDEX 02

accompagné de la copie de ce bulletin d’inscription.
( Par virement bancaire à l'ordre de : 

Société Générale Marseille Entreprises 30003 03300 00020542696 05

Code IBAN FR76 30003 03300 00020542696 05

(
Par carte VISA N°    l   l   l   l   l   l   l   l   l   l   l   l   l   l   l   l   l
Date fin de validité             l   l   l   l   l   

Date :                                          Signature :


Les informations vous concernant sont destinées au Dispositif public français d’appui au développement international des entreprises, constitué d’Ubifrance, des Missions économiques et des DRCE. Si vous ne souhaitez pas obtenir des informations sur les actions, prestations et opérations organisées par notre Réseau, cochez la case ci-contre : ( Si vous souhaitez obtenir communication des informations vous concernant, ou, pour des motifs légitimes, vous opposer au traitement, écrivez nous. Fax : 01 40 73 31 72 - courriel : modif-coordonnees@ubifrance.fr.
ARABIE SAOUDITE : UN MARCHÉ
 OUVERT AUX PME
                               
UBIFRANCE


mardi 25 mars 2008
PROGRAMME

	
	
	

	8h30
	Accueil des participants
	

	
	
	

	9h00
	Ouverture
	

	
	Elsa LÖCKE, Directeur, Séminaires et Evénements multisectoriels, Ubifrance
	

	
	
	

	9h10
	Arabie Saoudite : quelles opportunités pour les PME ?
	

	
	Jean-Claude DAUPEYROUX, Chef des Missions économiques en Arabie Saoudite
	

	
	
	

	9h40
	Coface : Le nouveau dispositif de soutien aux PME
	

	
	Chantal DUTHEIL, Responsable Pôle Développement, Département Moyen et Long terme, Coface
	

	
	
	

	10h00
	Questions
	

	
	
	

	10h20
	Pause-Café
	

	
	
	

	10h50
	Comment approcher le marché saoudien ?

Débat animé par 
Zakaria NANA, Consultant en Affaires Internationales dans le Monde arabe, Consultant Formatex
avec la participation de Frédéric WAPLER, Avocat à la Cour, Cabinet Gide Loyrette Nouel

	

	
	
	

	
	La réalité des affaires
· Exemple d’une société dans le domaine de l’export
Patrick DUCREUZET, Président Directeur Général, Numérique Assistance « KIT SOS » 
(valises médicalisées)
· Autre stratégie d’approche du marché : le choix d’un agent 
Thierry GEOFFROY, Directeur, Clestra Cleanroom et Clestra Hauserman Overseas Contracting  (salles blanches et cloisonnements de bureaux)

· Portage d’une PME par Thales
Christian MONS-CATONI, Président, Panhard Général Défense (véhicules militaires légers)
Marc CATHELINEAU, Vice President Corporate Sales and Marketing, Thales
· La clé d’entrée d’une PME via la grande distribution
Christian NERVEGNO, Directeur des Achats, Carrefour Arabie Saoudite
· Le VIE, vecteur de réussite dans votre stratégie à l’international
Thierry FONTAINE, Directeur Marketing, Hamon d’Ondt (aéro-réfrigérants pour secteur pétrole-gaz) 
Quels appuis et conseils pratiques ?
	

	
	· Témoignage d’un français au service des PME et installé en Arabie Saoudite
Djamel BOUTELDJA, Président, BSEM (Business & Strategy Europe Middle East)
	

	
	· Le groupage de fret pour PME
Kevork TCHAPARIAN, Directeur Proche et Moyen-Orient, SDV Logistique Internationale, CCEF
· Quel soutien attendre du Conseil d’Affaires franco-saoudien ?
Kamel AL MUNAJJED, Président, Conseil d’Affaires Franco-Saoudien (à confirmer)
	

	
	· Conseils pratiques d’approche du marché – Quelle aide peut apporter un CCE ? 
Jacques BOURGEOIS, Délégué général du Groupe EADS, Président de la Section «Arabie » des Conseillers du Commerce Extérieur de la France (CCEF)
	

	
	
	

	13h00
	Déjeuner

	


Ubifrance se réserve le droit de modifier ce programme

ENTRETIENS INDIVIDUELS

L’après-midi du 25 mars, dans les locaux d’Ubifrance, des entretiens individuels sont proposés, dans la limite des places disponibles, aux entreprises qui le souhaitent avec : 

· Jean-Claude DAUPEYROUX, Chef des Missions économiques en Arabie Saoudite[image: image1.png]






A l’attention de : 


Raison sociale : 


Fax :                                                           Réf :                        


Date :                           	            Nombre de pages : 2 
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